IQUIE

Stellenausschreibung: Neukundenakquise/Vertriebsunterstiitzung
(Minijob)

Uber uns:

Wir sind ein etabliertes IT-Systemhaus, das seit 2008 inhabergefuhrt erfolgreich am Markt agiert.
Unser Leistungsspektrum reicht von der IT-Beratung und -Planung Uber die Implementierung
und Wartung von IT-Systemen bis hin zur Entwicklung individueller Softwarelésungen.

Zu unseren Kunden gehoren sowohl kleine und mittelstandische Unternehmen (KMU) als auch
internationale Konzerne und offentliche Auftraggeber. Seit Uber 16 Jahren legen wir besonderen
Wert auf innovative Technologien und zuverlassige Dienstleistungen, um den Anforderungen
unserer Kunden gerecht zu werden und ihre Geschéaftsprozesse optimal zu unterstutzen.

Der wichtigste Erfolgsfaktor dabei ist unser Team, welches aus langjahrigen, engagierten und
motivierten Fachleuten besteht. Damit wir erfolgreich fur unsere Kunden agieren kénnen, setzen
wir auf flache Hierarchien, eine familidre Kultur und ein offenes, kollegiales Miteinander. Dies
fordern wir durch Freiraume fur personlichen Kontakt und gemeinsame Veranstaltungen.

Und jetzt suchen wir SIE, um Teil unseres Teams zu werden und unsere erfolgreiche Geschichte
weiterzuschreiben.

lhre Aufgaben:

Neukundenakquise: Identifikation und Ansprache potenzieller Neukunden Uber verschiedene
Kanale (Telefon, E-Mail, Social Media).

Vertriebsunterstiitzung: Unterstltzung des Vertriebsbereichs bei der Pflege der
Kundendatenbank und Nachverfolgung von Leads.

Marktanalyse: Recherchieren und Analysieren von Markttrends und Wettbewerbsaktivitaten,
um neue Geschaftsmoglichkeiten zu identifizieren.

Kommunikation: Teilnahme an regelmaBigen Team-Meetings und enge Zusammenarbeit mit
dem Vertriebs- und Marketingbereich, um Verkaufsstrategien zu entwickeln und umzusetzen.

Berichterstattung: Erstellen von regelmaBigen Berichten und Updates Uber die Fortschritte in
der Neukundenakquise und Vertriebsaktivitaten.

lhr Profil:

Kommunikationsstérke: Ausgepragte Kommunikationsfahigkeiten und eine freundliche,
Uberzeugende Art am Telefon und in der schriftlichen Korrespondenz.
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Vertriebserfahrung: Erste Erfahrungen im Vertrieb oder in der Kundenakquise sind von Vorteil,
aber nicht zwingend erforderlich.

Selbststandigkeit: Hohe Eigenmotivation und die Fahigkeit, selbststandig und strukturiert zu
arbeiten.

Technische Affinitat: Sicherer Umgang mit MS Office und idealerweise Erfahrung mit CRM-
Systemen.

Flexibilitat: Bereitschaft, flexibel auf die Bedurfnisse des Teams und der Kunden einzugehen.

Unser Angebot:
Flexibler Arbeitsort: Arbeiten Sie im Homeoffice oder in unseren Buroraumlichkeiten

Flexible Arbeitszeiten: Sie haben die Moglichkeit Ihre Arbeitszeiten, innerhalb der Burozeiten
(Montag-Freitag von 9 bis 17 Uhr), flexibel zu gestalten.

Attraktive Vergltung: Eine angemessene Vergutung im Rahmen eines Minijobs.

Entwicklungsmoglichkeiten: Chancen zur personlichen und beruflichen Weiterentwicklung in
einem etablierten Unternehmen.

Teamgeist: Ein motiviertes und unterstltzendes Team sowie eine offene und kollegiale
Unternehmenskultur.

Bewerbung:

Wenn Sie sich angesprochen fuhlen und Teil unseres Teams werden mdchten, freuen wir uns auf
Ilhre Bewerbung!

Bitte senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen per E-Mail an karriere@igbis.de.

Far Fragen stehen wir lhnen unter (0208 ) 59 43 55 -0 gerne zur Verfugung.

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen!
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